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Le conseildu pro

ACHETER ET VENDRE
AUX ENCHERES

Vous souhaitez acquérir ou céder de beaux objets dans une maison de ventes,
mais n'osez pas en pousser la porte 7 Les bonnes affaires sont pourtant
accessibles a tous, notamment grace a Cédric Melado, commissaire-priseur
et cofondateur de FauveParis. Il nous donne ses conseils pour bien se lancer.

PARCHRISTINE RISTE

n 2023, on comp-
. tait en France
482 maisons
© deventesaux
enchéres, Parmi elles, FauveParis,
cofondée par Cédric Meladoilya
10 ans. Le commissaire-priseur,
qui dirige chaque samedi une
vente dans ses locaux de I'Est pari-
sien, évoque ici avec passion son
métier, ses plus belles découvertes, et livre
quelques précieux conseils a qui voudrait se lancer
dansl'achat oula vente d'objets aux enchéres,

Avez-vous déjarévelé aun client
qu’il détenait un « trésor» ?

C'est la satisfaction de notre métier, et cela arrive
assez souvent! Par exemple, il y a quelques années,
j'accompagnais une cliente qui, au décés deson mari,
addpéreraussilesaffaires deses beaux-parents, stoc-
kées dans un entrepot. Au fond d'un carton qui con-
tenait une boule & neige publicitaire, des stylos et un

48 / janvier 2025« N° 51 8»Le Particulier VIE PRATIQUE

pot A crayons, j'ai découvert un petit
jaguar d’environ 20 c¢cm {photo ci-
contre). C'était un bronze du sculp-
teur italien du début du XX* siécle
RembrandtBugatti,dontelle n’avait
jamais entendu parler! Les déména-
geurs avaient vidé le contenudupla-
teau du bureau de ses beaux-parents
dansce carton, quiaurait bien pu finir a
la poubelle... J'ai adjugé le félin quelques
semainesplustardd 63000 €! 'aiaussientéte

un gobelet exceptiennel en verre, émail et argent
avec desscarabées rhinocérosincrustés, de René Lali-
que. Un client me Pavait apporté pour une seconde
estimation, aprésen avoir recu une premiérea 8000 €
d'un confrére. Aprés quelques recherches, nous
avons COmPpIis que cet objet marquait historique-
ment I'entrée de René Lalique, jusqu’alors orfévre,
dans l'univers de la verrerie. Cet objet de qualité
muséale a fait un prix marteau de 200000 €! Plus
récemment, j"ai aussi appris 4 une femme de ménage
gue le tableau quelle avait recu en cadeau, de la ee

Qui est notre
expert?

Cédric Melado est un
commissaire-priseur

" pédagogue et enjoué,

~ passionné d'art et d’histoire
. etattaché a I'aspect

. «spectacle» desa
profession. Il cofonde, en
2014, la maison de ventes
aux enchéres FauveParis
dans l'est parisien. It a
auparavant été commissaire-
priseur chez Tajan, oa il
obtientla plus grosse
enchére jamais réalisée pour
une ceuvre de l'artiste
portugaise Maria Helena
Vieira da Silva, & 1,3 milfion
d’euros. Avant de connaitre
le marché parisien, il était
éléve commissaire-priseur a
I'étude Rouiflac, 3 Vendéme,
Trés attaché a ses origines
portugaises —il parle
parfaitement [a langue —,
Cédric Melado a gagné la
confiance d'une solide
clientéle au Portugal etau
Brésil. Il est aussi passionné
d'art indo-portugais.
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««s part du fils de son patron décédé, était une toile
majeure du peintre libanais Chafik Abboud. Il
devrait trouver preneur entre 50000 et 100000 €.

Vous arrive-t-il de refuser

des objets que I’'on vous propose ?
Oui, surtout les objets volumineux, peu recherchés
ou de valeur faible. Un meuble de moins de 600 on
800 € ne couvre souvent pas les frais afférents aux
opérations précédant la vente : manutention,
expertise, photos, rédaction de la fiche de présenta-
tion, stockage, assurance... Nous n'acceptons géné-
ralement ce type d'objets que si nous sommes mis-
sionnés pour vendre toute une succession. Pour des
objets plus faciles et rapides & traiter, comme les
bijoux, nous acceptons des seuils d'estimation plus
bas. De maniére générale, les commissaires-priseurs
préférent les objets signés, qui se vendent de mieux
en mieux. I1 y a actuellement un intérét pour les
grands noms de I'art du XX® siécle : Claude et
Francois-Xavier Lalanne, Line Vautrin, les grands
peinires de 'aprés-guerre... Si vous possédez de tel-
les ceuvres, la vente aux enchéres est le meilleur
canal pour les revendre. Grace aux plateformes
internet qui les diffusent, comme Drouot Live ou
Interenchéres, un vendeur touche les collection-
neurs du monde entier, et leur mise en concurrence
fait monter les prix. Il y a quelques semaines, nous
avons ainsi adjugé un dessin de Raoul Dhify, repré-
sentantun projet de tissupour Paul Poiret, pour plus
de 20000 €, ce qui est un beau prix pour notre client
vendeur. C'est le Metropolitan Museum, connecté

depuis New York, qui I'a
emporté : ce musée posséde
dans ses collections le fameux
manteau de Paul Poiret réa-
lisé & partir de ce dessin.

Un vendeur

doit-il fixer un prix
deréserve?

Oui, fixerun prixsecretendes-
sous duguel le produit ne sera
pas cédé permet d'éviter les
déceptions et les frustrations.
Dans nos ventes, ¢'est quasi-
ment toujours le cas. Aprés, si
ce prix est trop élevé, le risque
est de ne pas vendre 'objet...
La part des invendus chez
Fauve varie de 5 4 35 %. Des
acheteurs nous recontactent
parfoisapres la vente pour réi-
térer leur proposition d'achat.
Et de mon c6té, avec I'accord du client, il m'arrive de
rappelerle dernierenchérisseur ensalle ousurla pla-
teformie pour iui proposer d'acheter I'objet au mon-
tant de sa derniére enchére. Si I'affaire w'est pas
conclue, lobjet repasse dans une vente ultérieure,

Les frais vendeur sont-ils fixes ?

Non, c’'est de la négociation commerciale entre le
vendeur et la maison de ventes. Les frais vendeur
oscillententre 5 et 20 % duprix de vente. Pour fixer

cetaux, noustenonscomptede
la qualité de 'cbjet, de sa
valeur, mais aussi de sa typolo-
gie. Ainsi, lorsque l'auteur
d'unte ceuvre d’art ou ses héri-
tiers bénéficient d'un droit de

S'INFORMER SUR
L'OBIET DESIRE

Pourne pas étre décu par scn
achat, l'acquéreur potentiel doit

. slintérassera l'objet, poser des

questions, demander des photos
supplémentaires et un rapport de
condition {qui détaiile son état).

| doitse rendre & exposition
précedantia vente, guand c'est

' possibie, afin d'examiner de prés

['objet. « Nous voyons beaucoup
d'acheteurs néophiytes qui
participent en figne d des ventes,
de mode par exemple, et qui
s'attendent @ récupérer up produit
neyf indique Cédric Melado. Cene
sera helgs pos le cas. Un sac acheté
aix enchéres ri'aura pas de bofte,
i de hrousse de pretection en
toile... Bien souvent, ces nouveaux
acheteurs oublient quils achetent
Lin objet d'occasion, Gui a véctt

- Despetites griffures ou taches

d'encre ne sont pos forcément
indiquees dans fa fiche de
présentation dun sac. » Notez
qu'uin achetewr décu ne peut pas
renoncer a son acquisition,

it ne bénéficie d'aucun déla

de retractation, quel que soit

le canal utilisé pour enchérir.

ments forts. [l est tenable carnous
réalisons nos ventes dans nos sal-
les, nous sommes donc maitres de
notre calendrier.

Quels conseils
donneriez-vousa un
acheteur néophyte?
Qutre le fait de se renseigner sur
l'objet convoité (voir ci-contre), un
acheteur néophyte doit se fixer un
budget tous frais compris. La
sommeincluralacommissiondela
maison de ventes fappelée aussi
frais d’adjudication, de 30 % TTC
chez FauveParis, Ndir], les frais de
la plateforme partenaire s'il achéte
a distance {1,8 % chez Drouot Live
et 3,6 % chez Interenchéres, Ndir],
les éventuels frais delivraison et de
magasinage... Il devras'y tenir, Une
autre maniére de maitriser son
budget est de laisser un ordre
d’achat secret sur la plateforme
partenaire. Cela évite de se laisser
emballer par le jeu grisant des
enchéres. Si vous avez remporté
l'enchére, la maison de vente premn-

G

De I’art d’enchérir en salle de ventes

« (e st pas parce qu'une personne se

touche fe nez ou se gratte la téte qu'elfe

va se voir attribuer un fot & plusieurs mif
fiers d'ettros, rassure Cédric Melado. #11y
a oucun risque. » Le commissaire-priseur
valide toujours une enchére en interpel-
lant ou en regardant 'enchérisseur. Pour

enchérir, tous les mots et tous les gestes
sont peris, Certaines maisons, qui vous
demandent de vous inscrire avant

fa vente, peuvent parfois vous confier
un panongeau sur lequel est marqué un
nuMEro et que vous levez pour enchetir.
{'usage est d'enchérir par palier, en fanc-

tion de la mise a prix, la régle étant que
plus celle-ci est élevée, plus les paliers

e sont. Méme s'il y @ de moins en moins
de monde en salle (et davantage sur
internet}, y enchérir reste intimidant
carl'enchérisseur est alors au centre

de 'attention de |a salle.
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suite (durant 70 ans aprés la mort de I'artiste), le
vendeur doit teur reverser 4 % du prix de la vente.
Deméme,ilest tenude payer, a I'Etat cette fois, une
taxeforfaitairede 6,5 % duprixdevente quand une
ceuvre d’art est vendue au-dessus de 5 000 €. Autre-
mentdit, dans ces cas, les frais vendeur seront déja
de 10,5 % du prix de vente, avant méme l'applica-
tion de notre commission, puisque nous somines
tenus de collecter ces somimes. Nous ajustons aussi
notre comnmission en fonction de la relation que
nousavons avec nos clients, les plus fidéles ont des
tarifs préférentiels.

Quand le vendeur est-il payé?

Chez FauveParis, il faut compter un mois en
moyenne entre le premier contact et le réglement
auvendeur. Ce délai trés court est un de nos argu-

draalors contactavec vous (par e-mail) pour organi-
serlepaiementetleretraitoulalivraison. Notezqu'il
existe aussi des ventes aux enchéres exchisivement
enligne, otiles lots sont mis en vente pourune durée
fixeet otil'acheteur peutporterdesenchéressimples
ou automatiques. Mais nous n'en proposons pas.

Quel type d’objets privilégier
dans une vente aux enchéres?

Les bijoux ! Dans le neuf, vous payez une chaine ou
une gourmette en or sanssignature entre 200 et 350 €
legramme d’or. Ce méme gramme d'or pourun abjet
similaire va valoirentre 65 et 80 € aux enchéres. Sion
veutsemeubler, on peutégalement trouver dumobi-
lier de toutes les époques. Les rééditions valent sou-
vent le coup, quand les premiéres éditions, plus ché-
res, intéressent davantage les collectionneurs. mm
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